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truenos días, 
Pontevedra 

u m i z m n m m x z i 
y i m m m m m n m 
Parece incontrovertible el principio senta-' 

do por geógrafos, sociólogos, economistas psi­
cólogos y pedagogos, de que. el ambiente influ­
ye en el ser humano de un modo total. Influye 
en sus acciones, en sus gustos, en sus ideas, en 
sus deseos y hasta en su carácter. Los geógra­
fos sostienen que el clima es uno de los fac­
tores más influyentes de todos los que com­
ponen el medio ambiente; pero esta influencia 
sólo se da en los climas extremados, y que no 
cuenta, por tanto, en el caso presente. Además 
del clima hay otros factores menos constan­
tes que el clima, tal como el aislamiento, que 
efercen también una influencia apreciable. Sin 
embargo, los factores naturales del medio am­
biente de Pontevedra son, casi sin excepción, 
de influencia favorable y beneficiosa. ¿Cuál 
es, pues, la causa de su lento desarrollo, de su 
escasa actividad y del retraso acusado de su 
industrialización? En vista de que los factores 
naturales del medio ambiente son favorables, 
habrá que buscar otros factores de naturjaleza 
humana, para descubrir las causas de los efec­
tos aludidos. 

Vamos a realizar, en primer lugar, un aná­
lisis de esos factores y de sus influjos sobre la 
vida de nuestra ciudad. 

El primer factor es la actividad. Vemos 
que, efectivamente, los pontevedresesf, np se 
prodigan en exceso sobre tal extremo- E l am­
biente de ciudad de cultura, que gratuitamen­
te nos hemos apropiado; la dulce belleza de 
su paisaje; y, el lento aumentó de su pobla­
ción, han convertido a Pontevedra en un edén 
de calma, de serenidad, de languMez, en el 
que la prisa y la actividad febril que se vive 
en otros pueblos, casi no tiene razón de ser. 
Es decir, desentonaría. Y asi hemos conseguido 
adaptarnos, tanto intelectualmente como en el 
aspecto muscular, a esa inactividad caracterís­
tica y mal intencionada, que nos hace a veces 
con sus influjos pisar las orillas del ocio o de 
la pereza. Usando y abusando de lo que tene­
mos, pero sin preocuparnos de reponer^ crear, 
como' si la herencia de nuestra tradición fue­
se interminable. 

E l segundo factor que ivamos a considerar, 
es el de la energía humana, que pudiera en­
cadenarse al de la actividad. Sin embargo, por 
anticipado afirmamos que, en este caso, no 
hay relación alguna. Veamos. En efecto, Pon­
tevedra no posee una población que en su as-
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pccto biológico, esté dañada o influida por cos­
tumbres perturbadoras y viciosas. No. Más 
bien podemos afirmar, que es una ciudad de 
vida normal en este orden, y que comparán 
dola con otras, es incluso ejemplar. Es induda 
ble que tal circunstancia es una de las más 
sobresalientes, para poder depositar toda la fe 
en un pueblo que tanto le queda que hacer 
como al nuestro, y cuya relación con los pro­
blemas sociales, o de cualquier otra clase, pue­
de ser de beneficiosa influencia y de alcance 
sorprendente. En fin. que no habíamos de te­
ner todo lo negativo, sino que también posee­
mos cualidades de innegable valor. 

Y como queremos ir construyendo la uni­
dad del tema, volvemos a la inactividad, una 
vez considerado el factor energía. 

Por fuerza hemos de llegar a la conclusión 
de que los pontevedreses estamos atiborrados 
de pereza, pero no tal vez de esa pereza que 
afecta a nuestro organismo, sino simplemente 
a nuestro cerebro. nuestra mente. Si, como 
vemos, vivimos una vida sana y sin vicios, no 
hay motivo para esa desgana, que por otra 
parte se contradice con nuestro estado de vi­
gor tanto físico como moral. Hay que pensar, 
pues, que nuestra pereza, y nuestra desgana, 
y nuestra acidia, nacen de un estado psicoló­
gico común y endémico por adaptación conti­
nuada a ese ambiente. 

Para poner en marcha la solución de nues­
tros problemas fundamentales, hemos de em­
pezar por romper, esa pereza mental. Hemos 
de pensar, de estudiar sin tregua, hasta que 
conozcamos a esos problemas con inflexible 
exactitud- Hemos de proyectar, construir, com­
plementar, orillar dificultades de todas clases. 
En una palabra, hemos de cambiar nuestra 
forma de pensar. Si no espoleamos al pensa 
miento para que circunde y fije las aristas de 
grandes y pequeños proyectos, y se enfrente 
con las dificultades que opongan, entonces na 
da haremos en el aspecto práctico. 

Creemos, pues, que primero ha de vencerse 
la pereza de nuestro cerebro y después la de 
nuestros músculos, porque ya sabemos que to 
da idea tiende a convertirse en acto, y por tan­
to primero hay que pensar. Y después realizar 

Primero renovación de nuestra mente; de 
nuestras ideas. Renovación de nuestra psicolo­
gía. Y después... tendremos la revolución y el 
florecimiento industrial.—Mariano Montañós. 
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V e a n e l ed i f i c io de l a T e l e f ó n i c a de Pon teved r en p r i m e r t é r m i n o , a l a i z q u i e r d a , y doa aspectos de 
s ta lac ionea . 

FORMA de CONSEGUIR 
e/ REGALO ^ — ^ o 
en la Feria del Comercio pontevedrés 
Entra V. en un comercio que Si vive V. en los alrededores. 

se halle inscrito en la lista 
publicada por este periódico 
o, sencillamente, que tenga 
el letrero de adherido a la 
Feria del Regalo. Realiza us­
ted sus compras y, en pro­
porción a las mismas, el co­
merciante entregará el nú­
mero de boletos coríespon-
diente. Si, por olvido, no lo 
hiciere, pídaselos. 

Al" pedirlos, no sólo favorece 
sus propios intereses sino que 
coopera al mayor realce de 
la feria. 

Si es V. pontevedrés tenga pre­
sente que cada boleto es un 
paso hacia t ! mayor futuro 
de Pontevedra. 

pida también el boleto de la 
Feria del Regalo. Es un obse­
quio que le hace el Comercio 
de la capital. 

Cada boleto, en él mismo día 
de su fecha, da derecho a en­
trar en el sorteo que se cele­
bra diariamente, a las dos de 
la tarde en la Oficina de In­
formación de la Feria, sita 
en la calle de Michelena. 

Un solo boleto opta a los cua­
tro premios diarios que el 
Comercio de la ciudad ofrece 
a su clientela. 

Cuatro boletos son premiados 
diariamente por el Comercio 
pontevedrés-

E S MUY 
el auge potencial de nuestro comercio e industria 

A s í o p i n a D O N J U A N S A N T O S V I L L A R , u n o d e l o s p a l a d i n e s d e l a F e r i a 
D o n Juan Santos V i l l a r , uno de 

los hombres a q u i e n m á s le debe 
la r e a l i z a c i ó n de l a F E R I A D E L 
t R E G A b O de nue8tra_ c iudad, ha 
respondido a una serle de p r e g u n ­
tas que le hemos f o r m u l a d o en 
torno a la F e r i a y sus problemas : 
unos problemas solucionados a n ­
tea de la F e r i a y otros que han 
surgido, como en todas las em--
presas, a media que el camino se 
anda y se cumplen los objet ivos . 
T a m b i é n le hemos preguntado de 
otras fu tu ras posibilidades. Pero, 
prefer ible es ce r ra r el prOlogo y 
que ©1 Sr. fiantOB nos d iga : 

— ¿ C ó m o ha respondido el Comer­
cio p o n t e v e d r é s a l a f á n i n i c i a l de 
esta g r an F e r i a del Regalo? 

— L a c a m p a ñ a de l a F e r i a del Re ­
galo tiene dos aspectos, dos valorea 
que, en la suma do su r e a l i z a c i ó n , 
h a b r á n de confundi rse : el ponteve­
d r é s , que supone ven ta ja para to­
da la ciudad y que es el e s p í r i t u que 
i m p u l s a l a c a m p a ñ a , y el aspecto 
p r o p a g a n d í s t i c o de nues t ro comer­
cio que es, na tu ra lmen te , p ropagan­
d a , para el mejor conocimiento de 
nuaetra c iudad. D e s p u é s de senta­
das estas premisas, puedo respon­
der a su p regun ta diciendo que, se­
g ú n m i o p i n i ó n , no todo el comer­

cio r e s p o n d i ó como d e b í a . M e refloro 
a l ' comercio que d r í a m o s a n t e d i l u ­
v iano . Los buenos pontevedreses y 
los comerciantes, h a n respondido 
como un solo hombre ; y solo agra­
decimiento le debemos por su deci­
dido apoyo. 

— ¿ Q u é resultados so esperaban on 
el momento que fué planteada la 
Pe r l a del Regalo? 

—Casi se esperaba el resul tado 
obtenido y a que se h a b í a n hecho 
estudios p re l iminares bajo el pleno 
convenc imien to do nuestro car l lc-
ter y nues t ra esplendidez. 

— ¿ P u e d e n movi l izarse las reser­
vas del comercio da la c iudad en 

una g r a n c a m p a ñ a con jun ta para 
a c t i v a r su v ida en ' todos los aspec­
tos? 

—Creo q\ie en el caso de In ic ia r 
o t r a nueva c a m p a ñ a , o algo pare­
cido, pero do mayores vuelos, lo ­
g r a r í a m o s mejores resultados, pues 
la presento F e r i a del Regalo a b r i ó 
los ojos a todo el mundo . Pero diga 
V d . que la af luencia de p ú b l i c o a 
los establecimientos ( p r i n c i p a l m e n ­
te a los adheridos) desde que se ha 
comenzado esta F e r i a ha sido no­
to r iamente mfts elevado con re la­
c ión a otros a ñ o s en la m i s m a é p o c a . 

— ¿ Q u é necesidades urgentes t i e ­
ne p lan teadas l a c i u d a d en su 

pecto comerc ia l , i n d u s t r i a l , o e n 
cua lqu ie r o t ro? 

— E l mfts urgente es la mode rn l -
zíición de sus escaparates, i l u m i n a -
clones y a m p l i a c i ó n y mejora de sus 
tnslalnclones. 

— ¿ C r e e V d . que esta c a m p a ñ a del 
comercio p o n t e v e d r é s c u n d i r á como 
ejemplo do ac t iv idad y progreso en 
otros sectores de l a capi tal? 

—Efec t ivamente , a s í lo creo y es­
poro. Que despierto en todos los 
pontevedreses u n a ac t iv idad de r e ­
n o v a c i ó n y s u p e r a c i ó n en todos los 

" ó r d e n e s de la v ida ciudadana, no 
dudando que Pontevedra tiene BUS 
posibilidades Intactas , conserva una 

indudable e n e r g í a para colocarse en 
el UiK.ir que le corresponde en el 
quehacer de todos los pueblos es­
p a ñ o l e s . 

— ¿ E s t á n ustedes contentos con el 
é x i t o que v a teniendo Za Fer ia? 

— A u n a pesar de p e q u e ñ o s t r o ­
piezos, do ciertas menudencias, es­
toy rea lmente satisfecho del f r u t o 
obtenido siendo m u y esperanzador 
ol auge de nuestro potenc ia l co­
merc ia l o Indus t r i a l , aprovechando 
a d e m á s l a c i r cuns t anc ia de quo te­
nemos la suerte do q u e ' e s t é n re ­
gidos los destinos de nues t r a que­
r ida Pontevedra por manos de de­
c id idos , y expertos capitanee. 
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PONTEVEDRA, ESPERANZA 
N U M E R O S 
P R E M I A D O S 
en ta J m a det R e g a t o 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 9 : 
N.0 4üt i . U n j a m ó n , exped ido p o r A l m a c e n e s L a F e , c o r r e s p o n d i ó 

a u . M a n u e l L e i r o V i n a s , de J£l U r o v e . 
N.0 376. U n a c o í c n a de seda, exped ida p o r L a M o d e r n i s t a , a do­

n a M a r í a K a r i n a <c¿ueiro, de M o s t e i r o . 
N.0 2.055. U n a p i a n c n a e l é c t r i c a a u t o m á t i c a , exped ida p o r B a z a r 

G r a n t i a r a g e , a d o n M a n u e l A l v a r e z , de L a E s t r a d a . 
N.0 2.022. U n s u r t i d o de bote l las , exped ido p o r d o n L u i s M a r t í n e z , 

. a u n i n d u s t r i a l de M a r í n . 
N.0 1.788. U n paz de zapa tos , exped ido p o r F e r r e t e r í a A n d r é s R o ­

d r í g u e z , ' a d o n R a f a e l M . P e r a l t a . A l f o n s o X I I I , 7. P o n ­
t e v e d r a . 

P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 0 : 
N.0 048. U n j a m ó n , exped ido p o r D . S e v e r i n o M a r t í n e z , a d o ñ a 

C a r m e n iáoUno Soto . J o a q u í n Cos ta , 2 3 - 2 . ° P o n t e v e d r a . 
N.Q 620. U n a o l l a e x p r é s , exped ido p o r E l e c t r i c i d a d P ó r t e l a , a 

d o n B e n i t o D u r á n M a r t í n e z , de M a r c ó n . 
N.0 1.222. U n s u r t i d o de p rendas de m u j e r , exped ido p o r Reyes 

H e r m a n o s , a dona C a r m e n M i ú e z P o r t o , de E l G r o v e . 
N.o 1.221. U n p a r a g u a s , exped ido p o r Reyes H e r m a n o s , a D . F r a n ­

cisco D í a z F e r n a n d e z . Ca l l e A r c o , 4. P o n t e v e d r a . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 1 : 
N.0 0 5 1 . U n j a m ó n , exped ido p o r D . Seve r ino M a r t í n e z , a D . A n ­

t o n i o A m o e d o D u r á n . — A g u a s San tas . Co tobad . 
N.0 1.543. U n a co lana de seda, exped ido p o r Confecciones F a r i ñ a , a 

dona R e g i n a M o s q u e r a de R a m o s . — Si l l eda . 
N.0 636. U n a s a r t é n e l é c t r i c a , exped ido .por J . M a r í a G a l t e l r o , a 

D . J o s é B u g a l l o LoLs. — J . Cos ta , 42. P o n t e v e d r a . 
N . ° 1.996. D i e z m e t r o s de t e l a p a r a s á b a n a s , exped ido p o r M e r c e ­

r í a I s o l i n a . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 12 : 
N . ° 235. U n j a m ó n , exped ido p o r H i j o de G a b r i e l Santos , a d o ñ a 

M a n u e l a G i l P é r e z . — M . N ü ñ e z , 16, M a r í n . 
N . » 634. U n a g a b a r d i n a , exped ido p o r E s t . R a d i o P o n t e v e d r a , a 

D . A q u i l i n o R a f i a C a l . 
N . " 1.756. U n a e s t u f a e l é c t r i c a , expedido p o r « L o s M u c h a c h o s > , a 

d o ñ a E n r i q u e t a L i s G a r c í a . P l a z a de T o r o s . P o n t e v e d r a . 
N.0 210. U n p a r de zapa tos , exped ido p o r V á r e l a y C o r t i z o , a d o n 

J o s é P o r t o S a n l n . — J . Cos ta , 45. P o n t e v e d r a . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 3 : 
N . ° 1.484. U n j a m ó n , exped ido p o r t E l G l o b o , a d o ñ a C r i s t i n a T o ­

ledo F r e i r é . — B . C o r b a l , 15. P o n t e v e d r a . 
N.o 653. U n a b a t i d o r a e l é c t r i c a , exped ido p o r R a d i o P o n t e v e d r a , 

a d o n J a i m e G a l i a n a . — M a r í n . 
N.a 040. U n a ca j a s u r t i d a de conservas , exped ido p o r A l m a c e n e s 

Olmedo , a D.» H e r m i n i a L o z a n o . C h a r i n o , 23. P o n t e v e d r a . 
N.0 1.514. U n a a l m o h a d a F i r e s t o n e , exped ido p o r C a m i s e r í a Pazos, 

a d o ñ a F e l i s a L o r e n z o C o t o . L u g a r V a l l a d a r e s . M a r c ó n . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 5 : 
N . ° 335. U n j a m ó n , expedido p o r V d a . de E r n e s t o Pedresa , a d o n 

Sab ino M a r t í n e z O g a n d o . M o d a l e s , 2-1.» P o n t e v e d r a . 
N .0 512. U n a ca ja de c h a m p á n , exped ido p o r F e r r e t e r í a G a l l e g a , 

a d o n M a n u e l P é r e z . M o s t e l r o . 
N . » 884. U n p a r de zapa tos , exped ido p o r Casa F e l i p e . 
N .0 1.276. U n s u r t i d o de p e r f u m e r í a , exped ido p o r A g e n c i a F o r d . 
N . « 1.516. U n s u r t i d o de p rendas de v e s t i r , expedido p o r C a m i s e r í a 

Pazos, a d o ñ a R o s a M . G o n z á l e z . O l i v a , 12. P o n t e v e d r a . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 6 : 
N . " 388. U n j a m ó n , exped ido p o r L a M o d e r n i s t a , a d o n M a n u e l 

Pazos . — M a r í n . 
N . » 132. U n a e s tu f a e l é c t r i c a , exped ido p o r D . M i g u e l O t e r o , 8 

d o n J o s é G a r c í a F o n t á n . — M e í s . 
N . " 016. U n a p l a n c h a e l é c t r i c a a u t o m á t i c a , exped ido p o r A l m a ­

cenes O l m e d o , a D . V a l e n t í n T r i g o . — Sagas ta , 12. Pon­
t e v e d r a . 

N . ° 1.289. U n pa raguas , exped ido p o r D r o g u e r í a L o r m a , a d o ñ a 
E m i l i a B o u l l o s a . — B . C o r b a l , 120. P o n t e v e d r a . 

N.0 1.128. U n p a r de zapa tos , exped ido p o r d o n J o s é R . R o d r í g u e z 
e H i j o . 

P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 7 : 
N . « 070. U n j a m ó n , exped ido p o r D . Seve r ino M a r t í n e z , a d o n 

R a i m u n d o A l o n s o y E s t o n l l o . —• E l P i n o . 
N . « 1.790. U n s u f t l d o de conservas , exped ido p o r d o n A n d r é s R o ­

d r í g u e z , a d o n A n t o n i o G o l o b a r d a s O t e r o . — L a Seca. 
N.0 726. U n a m a n t a , exped ido p o r D . O l i m p i o Casa l , a d o ñ a L u i s a 

O t e r o . San G u i l l e r m o , 19. P o n t e v e d r a . 
N.0 2.056. U n p a r a g u a s , exped ido p o r B a z a r G r a n G a r a g e . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 8 : 
N . » 1.795. U n j a m ó n , exped ido p o r D . A n d r é s R o d r í g u e z . 
N . » 1.387. U n a o l l a a p r e s i ó n , exped ido p o r A l m a c e n e s S i m e ó n . 
N . « 203. U n m o l i n i l l o de c a f é e l é c t r i c o , exped ido p o r V á r e l a y 

C o r t i z o . 
P R E M I O S S O R T E A D O S E L D I A 1 9 : 
N . » 1.449. U n j a m ó n , exped ido p o r C a m i s e r í a A r t u r o M a r t í n e z . 
N . » 237. U n a l a t a de ace i t e (10 L ) , exped ido p o r G a b r i e l Santos . 

M a t e r i a l de. C o n s t r u c c i ó n . 
N .0 128. U n a p l a n c h a e l é c t r i c a , exped ido p o r M i g u e l O t e r o . 
N . » 1.413. U n m o l i n i l l o e l é c t r i c o , exped ido p o r A l m a c e n e s G a r z a . 
N . » 1.647. U n p a r a g u a s , exped ido p o r D r o g u e r í a H n o s . S o u t o . 
P R E M I O S D E L D I A 2 2 : 
N . ° 915. U n j a m ó n , exped ido p o r Ca l zados D a n d y . 
N » 2.089. U n a m a n t a , exped ido p o r T r a n s p o r t e s M o r r a z o . 
N.o 2 .101. U n a ces ta de N a v i d a d , exped ido p o r B a z a r R o m e r o . 
N . » 177. U n a ces ta de N a v i d a d , e x p e d i d o p o r H i j o de S a t u r n i n o 

V á r e l a . 
Se r u e g a a los poseedores de n ú m e r o s p r e m i a d o s que no h a n 

pasado a ú n a r e c o g e r los p r e m i o s l o h a g a n a l a m a y o r b r e v e d a d 
pos ib le . 

P A R O L A S 
N A F E I R A 

N a fe l ra , n a fe i ra , 
!hal m u l t o que v e r ; 
hai cousas m u y boas 
p r a Pascuas e Kei3 . 

P r a Pascuas e R e í s , 
p r a Pascuas e R e í s ; 
na fe l ra , n a fe i ra , 
h a í - m u l t o que ver . 

A s í a duas rapazas cantaban onte 
cando r i ñ a n de Pontevedra de mi 
car l a m b e r é t a d a s p r a festexar 
>'olto Boa a c a r ó n do lume fc l to con 
rachas de carbal lo p r ' a m l l l o r quen 
tar a l a r e l r a na que a sna a b ó a 
a í n d a sabe facer a " b l c a " de f a r i ñ a 
do ó leo , con mante lga , p l ñ ó m 
tfos, aznere e uvas pasas. 

As dnas repoludas moz^s t an to 
ITes agradon canto v i r ó n nos 
merclos e tendas da cap i ta l , que n l n 
q n é ll 'es tocara a l o t e r í a na ( ru in 
e s t a r í a n t an ledas. H a s t r a s'esquen 
c í a n dos mozos que na corredol ra 
e s t a r í a n esperando a sua vo l t a p r a 
botar unha par ra fada a luz da l ú a 
e sombra do pa l le l ro . 

A cousa non era p ra m( 
d lve ran de tenda en tenda 
morclo en comercio, 
tas cousas boas e bonitas que a ale 

de prlmarelra, máls fermosas po r 
ser cantadas en tempo d'lQTerno. 

Cando Iban chegando ó lugar en 
donde, pouco máls on menos, s a b í a n 
que os mozos esperaban,'novas can­
tigas brincaban na ca lma s e r á n I n -
rernlza: 

p l t a l s u c e d í a 
Regalo o o 
t r i a . 

Os mozos sa l ron 6 e n c o n t r ó das 
rapazas p r ' a que U'es falasen; pero 
é s t a s , con picaro d i s imulo d á b a n s e 
por non vistas e s e g u í a n cantando 
novas cant igas, en son de regue l fa : 

Si de Pontevedra 
queredes saber 
ida vel 'a fe i ra 
que h a i m u l t o que ver. 

' Que h a i m u l t o que ver, 
que h a i m u l t o que ve r ; 
cousas m u í boni tas 
p r a Pascuas e Re ía . 

U n h ó r r e o t í p i c o en e l c o n t o m o de l a cap i t a l , con e l puente de la 
Barca a l fondo . 

que ha i qu ' i las a ver . 

Que h a i qu ' i las a ver , 
que ha i qu ' i las a ver 
as cousas que agora 
Pon tevedra ' ten . 

E a can t i ga das duas mozas era 
ouv lda pol'os g a l á n s con verdadel -
ro acelo de que a x u n t a é l e s che-
gasen p r a e i p r l c a r l l e s o q n é na ca« 

% e s d e e t MOSTRADOR 
L l a m a S U E R T E 
Entre do6 fiares de zapatos de muler, 

ía elección es slem&re dílícit 
— ¿ T a m b i é n a t í ? 
— T a m b i é n . 
— ^ C u á l es el boleto p r e m i a d o ? 
—Es te . 
— ¿ Q u é n ú m e r o ? 
^ E s t e . 
—'Pues ya es tamos enterados . 

Grac ias . 
— i D e nada. 
Seguimos p r e g u n t a n d o : 
— ¿ D ó n d e te d i e ron e l b o l e t o ? 
—Calzados Fe l ipe . 
— ¿ F u i s t e a c o m p r a n : . ? 

Q U E SE S O R T E A R A N E N T R E L O S C O M P R A D O R E S : 

DIA 24 (Miércoles) 

U N J A M O N . 
UNA CESTA IDE NAVIDAD. 

. UNA CESTA DE NAVIDAD. 
UNA CESTA DE NAVIDAD. 
UNA CAJA D E CHAMPAN. 

R E L A C I O N D E N U M E R O S A L O S Q U E H A N 
C O R R E S P O N D I D O , L O S P R E M I O S D E L D I A 23 

1.° p r e m i o , 1 j a m ó n , a l bo le to n ú m e r o 1.448, expedido p o r e l 
es tab lec imien to de D . A r t u r o M a r t í n e z . 

2 ° p r e m i o , 10 m e t r o s te la pa ra s á b a n a s , a l bo le to n.0 2.429, 
exped ido po r Almacenes O l m e d o . 

3. ° p r e m i o , una cesta de N a v i d a d , a l bole to n.0 1.111, expedido 
por A lmacenes O l m e d o , 

4. " p r e m i o , una cesta de N a v i d a d , a l bo le to n . " 728, expedido 
p o r e l e s t ab lec imien to de D . I s o l i n o Acos t a . 

—Zapa tos . 
— ¿ Q u é te parece la Fer i a de l 

Regalo ? 
— I n m e j o r a b l e . Y necesaria. 
— ¿ Q u é concepto t ienes de l co­

merc io l o c a l ? 
-Favorable . M u y bueno. 
- ¿ H a y escasez de a r t í c u l o en 

el comercio p o n t e v e d r é s ? 
— Y o encuentro e n é l lo que qu i e ­

ro. Y soy bastante ex igen te . Pue­
des decir que todas las ramas co­
merc ia les de la ciudad e s t á n a la 
a l t u r a de cua lqu ie r p o b l a c i ó n de 
G a l i c i a , por m u y grande que sea. 
E n el r amo del calzado, sobre i o ­
do, nada se puede m e d i r que no 
exis ta . 

— ¿ V i r t u d del comerc ian te l o c a l ? 
—.Lo m i s m o dependientes que 

pat ronos , son m u y amables . 
— ¿ Defecto del comerc io ? 
— ' U n o de los defectos ya e s t á 

s u b s a n á n d o s e a r i t m o acelerado. 
M e r e f i e ro a los escaparates y su 
i l u m i n a c i ó n . 
ijue t iene p lan teado e l comercio 

— ¿ C u á l es para t í e l p rob lema 
l o c a l ? 

— L a fa l t a de una i n d u s t r i a po­
tente a su lado. 

— ¿ O t r o ? 
.—La i n d u s t r i a d a r í a un mayor 

poder adqu i s i t i vo a la c l ien te la . 
— ¿ O t r o ? 
— H a y que ampl i a r los servic ios 

de c o m u n i c a c i ó n con los pueblos 
cercanos. Y y a basta. 

— ¿ Q u é te parece la Fer ia del 
Regalo ? 

—'Buena. Ha de i r mejorando . 
Lo que no me gusta es la m ú s i c a 
con que anunc ian cada m a ñ a n a e l 
comienzo de la Fer ia . Es m ú s i c a 
negra para blancos. 

— . P o n d r é t u nombre al f i n a l , 
¿ v e r d a d ? 

— P o n i ó , s í quieres . 
•—Angel Casas. 
— G r a c i a s . 

Una plancha para la 

calle de Sagasta. 

A l a s e ñ o r a de D . V a l e n t í n T r i ­
go, de P o n t e v e d r a , d o m i c i l i a d a en 
la ca l l e de Sagas ta , le h a co r r e s ­
p o n d i d o u n a p l a n c h a q l é c t r l c a . 

— ¿ D ó n d e f u é a d q u i r i d o el bo­
le to? 

— E n A l m a c e n e s O l m e d o . 
— ¿ M u c h a c o m p r a ? 
— P r e n d a s de casa. 
— ¿ C r e e u s t ed que l a F e r i a de­

b í a r ea l i za r se m á s a m e n u d o ? 
— S I . 
— ¿ E s t á sa t i s fecha c o n el p r e ­

m i o que le ha c o r r e s p o n d i d o ? 
— M u c h o . 

— ¿ P i e n s a u s t e d s egu i r c o m -
p r a n d o en e l c o m e r c i o l o c a l ? 

— ^ N a t u r a l m e n t e . 
— P u e. s n u e s t r a enhorabuena 

m u y c o r d i a l y que en 1 f u t u r a s 
c o m p r a s s i g a u s t e d con l a m i s m a 
suer te . 

— G r a c i a s . 

(Continúa en la pag 4 ) 

EL NUEVO SISTEMA 
y EL PONTEVEDRES 
» P O N T E V E D H E S : L a F e r i a «> 
" del Regralo no es s implemente : 
$ u n nuevo sistema de propa- <«> 
<t> ganda. Es l a firme l l amada de : 
$ un pueblo a todos y cada uno : 
€> de los habi tantes que fo rman • 
•• esta (fran f a m i l i a , pa ra que, : 
• enlazando nuestros afanes, de- • 

^ tendiendo nnestros Ideales y le- : 
5> Yantando el velo que ensom- <$> 
<$> brece el u n í s o n o sen t i r do n ú e s - <S> 
<8> t ros corazones, nos unamos to - >̂ 
^ dos a esos hombres que for- <S> 
-*> m a n la v a n g u a r d i a de u n e j é r - ^ 
í> c i to en m a r c h a , cuyo ú n i c o ob- ^ 
«> Jetlvo es fomen ta r el comercio * 
y y la I n d u s t r i a l i z a c i ó n do Pon- «> 
í) tevedra, por el bienestar y l a «> 
i grandeza de todoq. 
if Acoge, pues, con s i m p a t í a ^> 
iS> los sanos p r o p ó s i t o s que h a n 

llevado a la r e a l i z a c i ó n de esta <S> 
í> I F e r i a dol Regalo en Ponte- «> 
í> yedra y apor t a t u grano de 
v arena por el bien c o m ú n , reo- ̂ > 

l izando tus compras en el a m - • 
h p i lo y prest igioso comercio do 
•• nues t ra ca id ta l . 
$> i P ó n t c v e d r a e s t á en m a r c b a l <S> 
© Pontevedra c a m i n a f i r m e - ^ 
S> monto hacia u n f u t u r o do os-
<Si plondor, y t ú s a b e s , querido «>, 
<«) amigo , que el comercio es l a ̂  
<S> baso que obro las puortas a l ̂  
<S> progreso do todos los pueblos. <* 
<•> A y u d a a l comercio do Ponte- « ' 
<í> vedra y d o t e n d o r á s tus propios <». 
<í> Intereses. ' 
«• 'No dejes que l a f a n t a s í a o el * 
<S) espejismo do las grandes c l u - « 
«> dados to hagan v i c t i m a do u n o ® 
• I m p r e s i ó n equivocado. 

^ Compra en Pon toyedro . con w 
<s> l a segur idad do que o b t e n d r á s ® 
<$. los mismos o piojeros proofos, <s> 
<¿ o Iguales culldodos. 
<S> C o n y é n c o t o a t i mismo do <» 
<!> quo nadie do, como v u l g o r m o n - «> 
<S) te so dlco, D U B 0 A DOS «P 

R E A L E S y que ©1 comercio «» 
€> do nues t ra cap i t a l e s t á hoy a * 
<S> la a l t u r a do las p r i n c i p ó l o s c l u - j? 
* dndes. f 
« P O N T E V E D R E S : Como c l n - * 
«• dadano; como I lo l a d m i n i s t r a -
<S> dor do tus propios bienes, y «> 
•v 1 ' O . N T l i V E B R A I l ! * 

PONTEVEDRA, CORAZON 
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INDUSTRIAL DE ESPAÑA 
R E L A C I O N 

de c o m e r c i o s a d h e r i d o s 
a la F E R I A D E L R E G A L O 
TEJIDOS: 
Almacenes Olmedo. 
Almacenes S i m e ó n . 
Almacenos C la r l t a . 
Almacenes Oorostlag'a. 
V d a . de Ernes to Pedresa. 
Tej idos Casalderrey. 
Ernes to Bodrfg'nez. 
Gumers indo F e r n á n d e z " L a F ó " 
Tejidos " E l Globo" , 
Celestino Yle l tez . 
An ice to -Covelo. 
Tejidos C r e p é . 
Tejidos Reguera . 
H i j o s de M a n u e l F e l á e z . 
L n l s González» " L a Aloda" . 
L n l s Eey "Casablanca'*, , 
Ignac io J n á r e z . 
L n l s F e r n á n d e z Moldes. 
Tejidos Casa Pepe. 
Tejidos Carrasco. 
Casimiro L ó p e z . 
Perfecta R o d l ñ o . 
Tejidos L n l s a Boul losa . 

MERCERIAS: 

Almacenos Garzo, 
Almacenes Pontevedreses. 
Almacenes R o c a í o r U 
Almacenes R o d l ñ o . 
M e r c e r í a " L a Mode rn i s t a " . 
M e r c e r í a Ca rmino , 
M e r c e r í a Rossy, 
M e r c e r í a Moldea. 
M e r c e r í a L u i s a Tor res . 
M e r c e r í a " Q u í n " . 
M e r c e r í a B r a r o . 
M e r c e r í a M a n u e l Y l d a L 
M e r c e r í a " P a c h ú " . 
M e r c e r í a " I s o l l n o " . 
M e r c e r í a A m a n d o G o n z á l e z . 
M e r c e r í a Justo Nie to . 
M e r c e r í a " L a Eosa" . 
A n u n c i a Can l t ro t . 
M e r c e r í a Ig t emo. 

CONFECCIONES: 
R l c a r t , 
Ja v i ñ a , 

, G e r m á n . 
P a m p í n . 
" L a Pe r l a " . 
P r ie to . 
" L a G r a n T i j e r a " . 
PeraL 
R e d u c i r á , 
Magdalena, 
Sergio A l r o r e z . 
Casa V i d a l . * 
M e r c e r í a " L o l a " , 

CAMISERIAS: 

A r t u r o M a r t í n e z , 
" E l Buen Gus to" . 
Pazos ( O l i v o ) . 
Pazos ( P e r e g r i n o ) . 

SASTRERIAS: 
Iglesias. 
Gumers indo Y á z q u e z , 
L u i s G ó m e z . 
" L o Confianza". 
Tor res . 
Ba rc i a . 
M a x i m i n o Otero. 
Cortegoso. 
S a s t r e r í a M a x i m i n o . 
A b u i n . 

MUEBLES: 
L o P r e v e n t i v o . 
Establecimientos Sonta A i 
Almacenos " L o F Ó " . 
Es t . " L a Peregr ina , S. A . " 
Mnobles Bon i to . 
Vda . do R. Poza. 
Muebles M í g n o z . 
Muebles M o y s a n . 
Muebles Arosa , 
Muebles G e r m á n . 
Muebles " L o s Muchachos" 
Muebles "Santa L u c í a " , 

CALZADOS: 

Pedestal . 
G a y ó s e , 
Cerra, 
Ovidio A l é n . 
Cosa Fel ipe . 
Gales. 
L u c i a n o J a r a í z . 
A l m ó n , 
" E l Zapato H i spano" . 

O F R E C E M O S A Q U I LA 
RELACION - POR GRE-
M l S DE COMERCIAS 
ADHER DOS A LA FEKIA 
DEL REGALO, HASTA LA 

FECHA. 

T i l m a , 
" B o n d j " . 
Vda . de Fe r r e l r a , 
V á z q u e z Echevarr fas . 
CostaL 
E n r i q u e F e r n á n d e z . 
C i d , 
S á n c h e z J a r a í z . 
Ubaldo Nazar . 
" C e y m a " , 
Boeno. 

Coso B r a v o . 
M a n u e l Quelro. 
J . M o r í a F e r n á n d e z . 

FERRETERIAS: 
Silva, 
" E l Condado". 
A n d r é s R o d r í g u e z . 
F e r r e t e r í a Gallega. 
Hi jos de S. V á r e l a . 

MATERIALES 
CONSTRUCCION: 

A u x i l i a r de l a C o n s t r u c c i ó n . 
Gabr ie l Santos, ( H i j o ) . 
J o s é M o r í a GaJt^lro R l v o s . 

DROGUERIAS 
Y PERFUMERIAS: 
L n r m a . 
De l Puente . 
E l m o , 
Magus . 
Hermanos Sonto. 
D r o g n e r í a L a u d y . 

AUTOMOVILES: 
V á r e l a y Cort lzo. 
Agenc ia F o r d , 
SoUño y A b r e n . 
Gumersindo Rlvas . 

EMPRESAS DE AUTOBUSES: 

" ,Lo U n i ó n " . 
Tronspor tes M o r r o z o . 
Autobuses de Geve. 

ESTACIONES DE ENGRASE: 

Costa G l r á l d e z . 

LIBRERIAS Y PAPELERIAS: 
Paredes. 
P ó r t e l o . 
A n t ú n c z . 
Mortfnez Gendro, 
Caso V i ñ a s . 

6ICCLETAS Y M O T O C I ­
CLETAS: 

ELECTRICIDAD Y RADIO: 
Cosa Romero ( B o z o r ) , 
M i g u e l Otero. 
A nto - Rodlo. 
r i r r r i c a Moderna , 
leadlo Zas. 
Radio Pontevedra, 
Elec t r ic idad P ó r t e l a , 
J e s ú s Lago y L a g o . 
Sovorlno M a r t í n e z . 
Exc lus ivos Salnz. 

BAZARES: 

Xnevo Bazar. 
Bazar " G r a n Garage" . 

L O Z A : 

Estobleclnl lentos T i z o . 

COMESTIBLES: ( M a y o r i s t a s ) 

M a t í a s de Cabo Br lones . 
J o s é R . R o d r í g u e z H i j o s , S.E,C. 
J o s é M a r t í n e z S á n c h e z . 
Casal y M a r t í n e z , S. L . 
T o r l b l o Pr ie to Salvadores. 
Vic to r i ano Moldes. 
Reyes Hermanos , S. L . 

COMESTIBLES: ( D e t a l l i s t a s ) 

J e s ú s P ó r t e l a . 
U l t r a m a r i n o s Mar jose . 
Franc isco T l l v e . 
Ol impio Casal. 
Inc l ino Acosta . 
J o s é M n l ñ o s . 
Rafae l P r i e to , 
Diego Lores , f 
Casa M e l l t r a s . 
M a n u e l C h a c ó n . , 
£ 1 H ó r r e o . 
J o s é P in tos , 
Juan V l d a L 
Santiago Beledo, 
J e s ú s R. A m i g o . 
Cntramarlnos Si lgar . 
SUguel Blanco Bonzos. 

BAR RESTAURANT: 

Casa Ca l ix to . 

CARBONES: , 

Clemente CarrascaL 

HOTELES: 
H o t e l Universo . 

EL mmn, mamn 
d e l a I n d u s t r i a p o n t e v e d r e s a 

D, Luis Huesa Pérez^ nos 
habla de los trabajos que 
realiza la Escuela de Maestría Industrial 

O P I N A L A 
I N D U S T R I A 

LUNAS Y ESPEJOS: 

Don Luís Huesa Pérez 

L a Escuela de M a e s t r í a I n 
d u s t r l a l de l a ciudad, i n v i t a d a 
por ia C á m a r a de Comercio ha 
presentado u n s tand a l P r i m e r 
Esffaparate de l a I n d u s t r i a P o n ­
tevedresa. U n a de las m á q u i ­
nas presentadas, comienza a 
func iona r : c i g ü e ñ a l e s y ruedas 
t r a n s m i t e n a sus pun tos una 
m u l t i t u d de mov imien tos d i fe­
rentes. 

E n medio de l a gente que v i ­
t a la E x p o s i c i ó n ha l lamos a 
D . L u i s Huesa P é r e z , d i rec tor 
do l a Escuela de M a e s t r í a I n ­
d u s t r i a l a qu ien hacemos r á p i ­
damente una seria de preguntas . 

—Hermosas m á q u i n a s las que pre­
senta. ¿ F u e r o n construidas en este 
curso? 

— S í . L a e x p o s i c i ó n de los t raba-
Jos que en la Escuela se real izan, 
p o d r í a haber sido mucho mayor . L a 
mues t r a no dice nada apenas de lo 
que en - la Escuela se realiza. 

— ¿ S u o p i n i ó n ? 
— S i bien este Cent ro no tiene 

c a r á c t e r comerc ia l , a l presentar en 
esta E x p o s i c i ó n del Escaparate ha 
tenido como objeto demost rar lo 
que rea l izan los a lumnos de este 
Centro mien t r a s se f o r m a h para en­
t ra r en el campo del t rabajo indus­
t r i a l . 

— ¿ R a m a s de la indus t r i a a que 
se dest inan los a lumnos^ 

— Elec t r i c idad , c a r p i n t e r í a y me­
c á n i c a . 

—¿ D ó n d e se s i t ú a n los a lumnos 
cuando t e r m i n a n sus estudios? 

—Muchos a lumnos de l a Escuela 
e s t á n t rabajando en los Tal leres Pa-
JIÓ, en l a C o m p a ñ í a de E lec t r i c idad 
F.E.N.O.S.A. y otros centros Indus­
tr iales de la cap i ta l . 

— ¿ T fuera de l a ciudad? 
—Otros muchos a lumnos del Cen­

t r o se han colocado como Moestros 
A r m e r o s en el E j é r c i t o , o t ros en 
A v i a c i ó n y u n g ran cont ingente de 
ellos en Indus t r ias fuera de la p ro­
v inc ia , como en l a C o m p a ñ í a D r a ­
gados y Construcciones, etc. 

—Muchas veces hemos v i s to a 
los a lumnos de la Escuela de Maes­
t r í a I n d u s t r i a l , saliendo de sus cla­
ses, con sus escuadras y car tabo­
nes bajo el brazo, vestidos con su 
l i m p i o mono azul . 

—Son muchos los a lumnos que 
tiene la Escuela. Y cada a ñ o a u ­

m e n t a su n ú m e r o en u n porcentaje 
mucho mayor . 

— ¿ P r o b l e m a de i n s t a l a c i ó n ? 
—Se ha conseguido, por media­

c ión del E x c m o . Sr. Gobernador de 
la p rov inc ia , que se levante u n nue­
vo edificio de m a y o r capacidad. 

— ¿ P a r a c u á n d o ? 
—Estaraos pendientes de que el 

E x c m o A y u n t a m i e n t o ceda el solar 
para ello, toda vez que el E x c m o se­
ñ o r Gobernador C i v i l , el I l r ao . s e ñ o r 
Alca lde de Pon tevedra y e l I l rao . d i ­
rec tor genera l de E n s e ñ a n z a P r o ­
fesional y T é c n i c a h a n acogido esta 
idea con g r a n c a r i ñ o , estando t r a ­
m i t á n d o s e este asunto para que el 
g r a n edificio de l a Escuela de Maes­
t r í a I n d u s t r i a l sea una rea l idad p r ó -

Damos las gracias • a l Sr. Huesa 
P é r e z . L a m á q u i n a se h a parado: re ­
presenta el t rabajo de los que se­
r á n productores de l a pu janza I n ­
dus t r i a l de nues t ra c iudad. 

PONTEVEDRESES: 
# 

L a I n d u s t r i a pontevedresa 

m a r c h a con p ie f i r m e h a c í a 

el f u t u r o . C o n t e m p l a tus p r o ­

pias rea l izac ines en e l P r i ­

m e r G r a n Escaparate de l á 

I n d u s t r i a l o c a l . 

P L A Z A D E L A E S T A C I O N 

—Se l o e n v í a su ye rno , d e s e á n ­
do le u n a f e l i z N a v i d a d . . . 

INDUSTRIAL de l a PROVINCIA 
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Veá¿e el MOSTRADOR 
llama la S U El R T El 
D a r una lata d i a r i a de ace i te no es dar la lata 

( V ¡ « n e d e l a 2 . ° ) 
A la O f i c i n a de I n f o r m a 

c i ó n de l a F e r i a de l Regalo 
se acerca una anciana con sus 
nieteci tas . T r a e u n bole to en 
l a m a n o . 

• — i ¿ E s t á p r e m i a d o ? 
— B o l e t o n ú m e r o 237. S í , s e ñ o r a , 

e s t á prenr iado. le coresponde una 
l a t a de aceite. 

L a s e ñ o r a s o n r í e . Las n i ñ a s g i ­
ran en to rno a la <abuela. 

— ¿ Q u é comerc io le o f r e c i ó e l 
b o l e t o ? 

— F u l a c o m p r a r u n a p a r t i d a de 
mosaicos para una casa que estoy 
cons t ruyendo, a los e s t ab l ec imien ­
tos de don G a b r i e l Santos. 

— ¿ S u n o m b r e ? 
— A m a l i a M a r t í n e z . 
— ¿ C o n t e n t a ? 
•—No por el va lo r i n t r í n s e c o de l 

rega lo . Pero m u y contenta po r q u e 
m e haya cor respondido . 

-—Siempre es agradable que a 
.uno l e a c o m p a ñ e la suer te , ¿ v e r ­
d a d ? 

— ¡ Y t a n t o ! 
U n a de las nietas le p e g u n t a : 
—lAtmela , ¿ p o d r á s con la l a t a 

de ace i te? 
— P o d r í a hasta con una d i a r i a s ¡ 

la suer te me l a d ie ra . 
—'Pues po r nosotros que se r e p i ­

ta . 
—'Muchas gracias . 

Eto molinillo de café que 
muele, además, silencio 

H e a q u í una ' en t r ev i s t a que 
nos f a l l a : Ta l l e r e s P o r t a s a n í . 

— ¿ L e 'ha tocado? 
— U n m o l i n i l l o de c a f é . 
— ¿ B o l e t o p r e m i a d o ? 
— N ú m e r o 203. Corresponde al 

d í a 18. 
— ¿ Q u é es tab lec imien to le of re­

c ió e l bo l e to? 
— V á r e l a y C o r t i z o . 
•Cubre e l r á p i d o t r á m i t e de la en 

t rega de p r e m i o y , d e s p u é s de dar 
las gracias , se m a r c h a d i c i é n d o 
n o s ; 

-^-.Nada de en t rev i s tas . 
— P e r o q u e a uno le toque un 

p r e m i o no es cosa de todos . los 
d í a » . 

— Q u i z á , pero s in i n t e r v i ú . 
— ¿ V a l e m á s p r e m i o que se ca­

l l a que p remio que « e d i c e ? 
— Q u i z á . 

Una olla a presión 
para una señorita 

Esta vez es una premiada . 

— ¿ S e ñ o r i t a . . . ? 
— S í , s í . S e ñ o r i t a . M a r í a del Ro­

sa r io Ba l les te ros . 
— ¿ D o m i c i l i o ? 
— ¿ P e r o esto e s -e l P a d r ó n m u ­

n i c i p a l ? 
—PNO, no. Es el P a d r ó n de los 

p remiados en la Fe r i a del Regalo. 
— V i v o e n la Peregr ina , 84. 
— ¿ D ó n d e ha a d q u i r i d o este bo­

l e t o ? 
— E n Almacenes S i m e ó n . 
— ¿ S a b e el p r e m i o que l e ha co­

r r e s p o n d i d o ? 

— S í . U n a o l la a p r e s i ó n , nos d i ­
ce con voz decepcionada. 

— ¿ N o le g u s t a ? 
— C l a r o que me gusta. Pero a ú n 

no estoy haciendo el ajuar. 
— ¿ H a gastado mucho para que 

le d ie ran tantos bo le tos? 
— U n a s novecientas pesetas. 
— ¿ E s ind i sc re to p r egun ta r l e en 

q u é g a s t ó las 900 pesetas? 
— E n un t ra je . 
— ¿ D e b e c o n t i n u a r la Fe r i a d u ­

ran te m á s t i e m p o ? 
— S í , con ta c o n d i c i ó n de que 

me vuelva a tocar. 
U n a de las amigas que la acom­

p a ñ a n nos dicen que e s t á so l tera . 
O t r a amiga e s t á m á s contenta que 
unas pascuas. 

— N o es e l p r emio de m i a m i g a 
lo q u e me alegra . Pero p regun te , 
p regun te . 

— E s m i o f i c io . 
— Y el m í o , responder . 
Se l l a m a M a r í a del C a r m e n Fra ­

ga A d r i o . 
— ¿ V i v e en P o n t e v e d r a ? 
— N o . Pero todo lo que compro 

lo hago e n Pontevedra . 
— ¿ P o r q u é ? 
— P o r q u e los comerc iantes pon-

tevedreses son m u y s i m p á t i c o s y 
agradables . 

— ¿ D e d ó n d e es u s t ed? 
— S o y de V i g o . 

Creemos que hue lgan los c o m e n ­
tar ios y agradecemos a las tres 

gas sus respuestas. Pa ra ta v i -
guesa, nuestras m á s expres ivas 
gracias , en n o m b r e del comerc io 
loca l . 

A S I v a l a FERIA 
Siguen g i rando lae ruedas de la Fe­

r i a del Regalo ; s iguen apareclen-
clo n ü m e r o s premiados: s igue el 
comercio p o n t e v e d r é a a n t i c i p á n ­
dose a los Reyes Magos. U n a p u g ­
na se ha entablado entre los co­
merc ios : l a de ofrecer a sus c l ien­
tes el bbleto de la suerte. 

Viene los s e ñ o r e s comerciantes a 
p r e g u n t a r los n ú m e r o s con m á ^ 
a f á n , como mfis deseo de p remio 
que los mismos agraciados. N a t u ­
ra lmente , entre l a cl ientela, debe 
o c u r r i r lo m i s m o . Por nues t ra 
parto, es g ra to el comprobar cO-
mo prende en el ftnimo de toao 
el comercio p o n t e v e d r é s nues t ra 
Fe r i a . Y s ó l o como s í n t o m a de 
ello escribimos las anter iores lí­
neas. D a r el premio es p a r t i c i p a r 
en é l ; por t an to no es de ex t r a ­
ñ a r que este deseo cunda en cada 
uno y todos los comerciantes de 
la c iudad. 

31 comercio p o n t e v e d r é s t iene una 
t r a d i c i ó n que este a ñ o habrft de 
cu idar en m a y o r escala que los 
anter iores , ha de s e ñ a l a r y dar 
pau ta a los clientes de sus gas­
tos personales, embelleciendo í 
i l u m i n a n d o los escaparates hasta 
el l í m i t e de sus posibilidades en e; 
espacio que ellos reservan a la 
e x h i b i c i ó n . Mot ivos p a r a c r ^ r , 
decoraciones p a r a hacer alcanzar 
lo I n f i n i t o ; s e r í a por t an to absur­
do que I n d i c á s e m o s unas cuantas . 
Pero sí diremos que nues t ro gusto 
^personal se v e r í a sat isfecho s i ca­
da uno de los escaparates ponte-
vedreses l u v i o r á como m o t i v o 3e 
embel lec imiento una de las m ú l t l 
pies facetas de la N a v i d a d o A ñ o 
Nuevo . 

N o cabe duda de que el escaparate 
es el reflejo flel del gusto del co­
merciante . Po r lo t an to es Impres­
c i n d i b l e que, en esta empresa que 
ha acometido el comercio local , 
so cuide y se perfi le lo que es, 
en cier to sentido, la antesa la del 
comprar . SI un cl iente con templa 
un escaparate bel lamente dispues­
to, b ien I luminado , resuelto con 
grac ia , cuando en t r a y a e s t á pre­
dispuesto a l a compra , s e r á m á s 
fácil de ser convencido. 

Los escaparates, p o r o t r a pa r te , son 
el panorama urbano de la c iudad. 
U n a calle sin i l u m i n a c i ó n del co­
merc io es una calle ' m u e r t a . jjJs 
el escaparate quien da la a l e g r í a , 
el tono, la belleza u rbana de las 
ciudades. Es deber, y a no solo I n ­
t e r é s pa r t i cu l a r , de todo comer­
ciante. Pues en el escaparate se 
m i r a quien anda por la calle, el 
escaparate a t rae a l mismo t iempo 
que dis trae a qu ien lo1 m i r a . 

L a c r í t i c a va cal lando. A medida que 
la F e r i a del Regalo desar ro l la su 
mot ivo , perfecciona e l esti lo con 
que' n a c i ó , y su I n v i t a c i ó n a la 
mejora del comercio, a su prop ia 
prosper idad, a s u á anhelos, es 
¡mejor comprendida , l a c r í t i c a , no 
teniendo d ó n d e morder , cal la . Pa­
s a r á t i empo t o d a v í a hasta que 
tenga la nobleza de fe l icKar , de 
decirse equivocada. Pero no i m ­
por ta . Que ca l len y y a es bas-

• l an te . 

SI todos los comerciantes oyeran lo 
que se dice ante el mos t r ado r de 
l a of ic ina de la F e r ü t del Regalo, 

c a n ' e l boleto p remiado sino los 
elogios—las satisfacciones con que 
es acogido, m e d i t a r í a n bien si no 
e s t á u n poco reducida l a escala 
t o d a v í a , al no es plausible a m p l i a r 
Tnás y mejo r esta p r i m e r a y m a g ­
níf ica t e n t a t i v a del comercio l o ­
cal . 

3n uno de sus preciosos a r t í c u l o s 
cMjo M a r i a n o M o n t a ñ é s que los 
[p ropós i to s se cumplen cuando hay 
constancia, t raba jo , v o l u n t a d y 
sacrif icio. E n la c o n s e c u c i ó n de 
la Fe^la del Regalo se h a n puesto 
las tres p r imera s condiciones de 
un modo ro tundo . Respecto a la 
cuar ta , t o d a v í a pudo y puede ha­
cerse m á s . 

Cosas de la Feria 

— ¿ P o r q u é andas a s í f 
— P o r q u e c o m o Jas cosas e s t á n 

-no solo bus- p o r los suelos. . . l as veo m e j o r . . 

l l n j w g a l a n u & v o . . . 

rapio para 

TARt /ETA 

A T L Á N T I C O 

i e s i a g y 

Teliciie a sus amistades 
brindándoles a l propio 
tiempo su 
preferida* 

M I G U E L 
A u g u s t o G . B e s a d a , 8 
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